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PREGUNTAS:

1. ¢Qué tan lejos quieres llegar?

2. ¢Cudnto dinero quieres ganar?

3. ¢En cudnto tiempo?

4. ¢;Cudnto tiempo le vas a invertir al negocio?

INSTRUCCIONES IMPORTANTES:

METAS:

1. ¢Con cudntas personas vas
a compartir cada dia?

2. ¢Con cudntas personas vas
a compartir cada semana?

ACUERDO DE SEGUIMIENTO:

Mas al principio, luego disminuye

I:I Diario

I:I Cada 2 semanas

I:I 2 veces por semand

I:I Cada mes

I:I Para recibir todas las comisiones debes hacer un pedido
de 100 PV cada mes.

I:I Como vas a comprar 100 PV cada mes, con RL recibes
producto grétis y mds. ¢ Te inscribimos de una vez?

I:I Siempre comparte tus experiencias de una forma
auténtica y natural, usando tus propias palabras...
"¢quieres probar?”

3. ¢Cudntas personas traerds
a mis reuniones?

4. ¢Cudndo hards tu primer evento en casa?

5. ¢Cudntos eventos en casa hards cada mes?

I:I Cada semana

[]



Seguimiento
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NOMBRE: FECHA:

CORREO: TELEFONO:

PREGUNTAS: 1. 2. 3. 4.
METAS: 1. 2. 3. L. 5.
NOTAS:

“La vez pasada que hablamos, te propusiste... ¢cémo te fue con eso? ¢En qué te puedo ayudar?”
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